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INTRODUKTION

Virksomheden har vaeret en veletableret maskinfabrik siden 1987. |
2004 overtog de nuveerende ejere virksomheden og har siden
drevet den med kontinuerlig vaekst og en stabil reekke af solide
resultater.

Virksomheden opererer med en strategisk tilgang, der bygger pa
steerke kompetencer, dyb viden og effektive leverancer. Dette har
skabt langvarige relationer til en kundekreds, der primaert bestar af
store danske virksomheder med international eksport.

For at imedekomme kundernes behov har virksomheden lgbende
investeret betydeligt i optimering af bade maskinpark og
produktionsprocesser. Den moderne maskinpark er i dag i stand til
at handtere bade enkle og komplekse opgaver. Eksempelvis er
virksomhedens CNC-styrede bearbejdningscentre og drejebaenke i
drift degnet rundt, hvilket muligger just-in-time leverancer og hgj
fleksibilitet.

Kontinuerlig optimering af maskinparken samt tilstedeveerelsen af
hajt kvalificerede medarbejdere med specialviden, sikrer en effektiv
og konkurrencedygtig produktion.

En af virksomhedens ejere gnsker nu at athaende sin andel for at ga
pa pension. De to ejere har derfor besluttet at gennemfere en samlet
exit-strategi. Begge ejere er indstillet pa at underskrive de
nedvendige og relevante konkurrenceklausuler og er abne for en
fleksibel overdragelsesproces. Den ene ejer er villig til at fortsaette i
en overgangsperiode efter kebers behov, mens den anden ejer,
efter naermere aftale, gnsker at fratraede efter endt overdragelse.

@ Virksomheden er lokaliseret i Region Midtjylland.

Maskinparken optimeres hele tiden, sa virksomheden kan
made kundernes gnsker.
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/'I Potentialet i virksomheden er stort og der er mulighed for
al at kunne opskalere organisationen yderligere.

MARKED
Markedet inden for CNC-bearbejdning oplever en staerk udvikling
drevet af automatisering og digitalisering.

En steerk konkurrence praeger markedet. Konkurrencen er isaer hard
fra lokale virksomheder.

Markedet vurderes at have staerke vaekstmuligheder, iszer inden for
forsvars- og vindenergiindustrien.

Eftersporgslen efter gget kapacitet og bearbejdningstimer forventes
at stige markant, hvilket positionerer virksomheden godt til at
imgdekomme fremtidige behov gennem konsolidering og
strategiske investeringer.

| virksomheden er der en hgj grad af automatisering, hvorfor der for
en kober vil kunne vaekstes betragtelig uden yderligere
investeringer i nyt udstyr mv.

Virksomheden er dermed rustet til at skalere produktionen med aget
indtjening som resultat, idet den automatiserede produktionsproces
bade gger lansomheden og reducerer behovet for bemanding.

OPKOBSRATIONALE

Som ny ejer af virksomheden overtager man et veldrevet
foretagende, hvor der, de senere ar, er foretaget betydelige
investeringer i automation. Derved er der opnaet en gget produktion
og en nedbringelse af lsnomkostningerne.

Man overtager desuden en solid kundebase og virksomhedens
meget kvalificerede medarbejdere.

Den rette kaber kan vaere en privat person med interesse for og
kompetencer indenfor omradet.

Det kan ogsé veere en strategisk kaber, der allerede virker indenfor
branchen eller er i en beslaegtet branche og ensker at tilkebe et nyt
forretningsben eller en virksomhed, som mangler kapacitet til
fremtidig veekst.

For en strategisk kaber vil der desuden kunne opnas betragtelige
synergier.
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Disclaimer

Neerveerende teaser er udarbejdet af Virksomhedsbearsen A/S efter
samtale med virksomhedens ejer, oplysninger fra virksomhedens
regnskab og offentligt tilgaengelig information.

Uddybende information eller deling af det komplette prospekt,
forudsaetter indgaelse af hemmeligholdelsesaftale (NDA).

Ved interesse i fremsendelse af det komplette prospekt eller ved
uddybende henvendelser vedr. sagen skal henvendelse ske til Jern
Andersen pa joern.andersen@m-plus-a.com eller

+45 28 3584 19.
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