Effektiv Autoservicevirksomhed med Drive-In-Koncept - TEASER

Sagsnummer: SBS0203

INTRODUKTION

Der udbydes nu en attraktiv virksomhed til salg med speciale
i daekskift, hjulopbevaring og mekaniske smareparationer.
Virksomheden opererer ud fra et effektivt drive-in-koncept,
hvor kunderne kan m@de op uden tidsbestilling og fa lgst
deres behov hurtigt og fleksibelt.

Virksomheden har gennem artier opbygget en staerk position
i lokalomradet og betjener en loyal kundebase bestaende af
bade private bilejere og mindre erhverv. Den er placeret i en
okonomisk steerk del af Region Hovedstaden, hvor
bilejerskabet er hgjt. Mere end 800 kunder har tilvalgt
virksomhedens hjulopbevaringsordning, hvilket skaber
gentagne kundekontakter og sikrer forudsigelig omsaetning —
seerligt i forbindelse med saesonskifte. Hertil kommer ca.
8.000-9.000 gvrige kunder, der lgbende benytter sig af
daeklapning, smareparationer og autoservice.

Udover dzekskift og service tilbyder virksomheden ogsa
mindre mekaniske reparationer, aircondition-service samt
udlejning af snekeseder, tagbokse og pigdsek. Driften er
organiseret med fokus pa effektivitet og
kapacitetsudnyttelse: tre af fire lifte er dedikeret til drive-in-
betjening, og reservedelslogistikken understattes af op til fem
daglige leverancer. Virksomheden er tilknyttet en frivillig
keede, hvilket medfgrer markedsferingsstotte og
indkebsfordele.

Seelger onsker at overdrage virksomheden som led i et
naturligt generationsskifte og er indstillet pa at bista i en
overgangsperiode samt indga konkurrenceklausul.

@ Stor andel faste og tilbagevendende kunder skaber
stabil indtjening.

Stabil drift og lav kompleksitet uden afhaengighed af
ngglepersoner.

./il Mulighed for skalering, udvidede abningstider og nye
services.

MARKED

Markedet for daek- og autoservice er stabilt og
efterspoargselsdrevet. | store dele af Danmark - saerligt i
forstads- og pendleromrader — er bilen et uundveerligt
transportmiddel for bade private og mindre erhverv. Det
skaber et konstant behov for lokal bilservice, som er
tilgeengelig, fleksibel og til at stole pa.

Kundernes adfeerd eendrer sig samtidig i retning af
bekvemmelighed: Flere ensker at fa klaret daekskifte,
opbevaring og smareparationer hurtigt og uden forudgaende
tidsbestilling. Det er netop her, drive-in-konceptet star steerkt,
som et attraktivt alternativ til den klassiske vaerkstedsmodel
med ventetid og tidsbestillinger.

Markedet for hjulopbevaring og dasekskift er seerligt
interessant, da det skaber faste og gentagende kunder,
typisk to gange arligt. Det giver bade en forudsigelig
omsaetning og hegj kundeloyalitet. Samtidig vokser
efterspoergslen pa professionelle hjulservices, da mange
bilejere ikke laengere @nsker eller har mulighed for at
handtere saesonskifte selv.

OPKOJBSRATIONALE

Virksomheden er seerligt velegnet for en fagperson med
branchekendskab, der gnsker at blive selvstaendig med en
veletableret forretning. Driftsmodellen er enkel og
gennemprgvet, kundebasen er loyal og tilbagevendende, og
overdragelsen understottes af en ejer, der star til radighed i
overgangsfasen. Forretningsgange, indtjening og
organisering ger det muligt at overtage og drive
virksomheden videre uden sterre kompleksitet.

Samtidig rummer virksomheden klare strategiske fordele for
keeder eller akterer med vaekstambitioner. Modellen er
skalerbar, og der er identificeret konkrete vaekstmuligheder:
prisoptimering, udvidede abningstider, digitale lasninger og
nye services. Virksomheden kan fungere som selvstaendig
enhed eller indga i et storre set-up med geografiske eller
operationelle synergier.
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Disclaimer
Neerveerende teaser er udarbejdet af Virksomhedsbgrsen
A/S efter samtale med virksomhedens ejer, oplysninger fra

virksomhedens regnskab og offentligt tilgeengelig
information.
Uddybende information eller deling af det komplette

prospekt, forudseetter indgaelse af hemmeligholdelsesaftale
(NDA).

Ved interesse i fremsendelse af det komplette prospekt eller
ved uddybende henvendelser vedr. sagen skal henvendelse
ske til Henning Juhl Jessen pa +45 29 43 06 88 eller

henning.juhl.jessen@m-plus-a.com.
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